
BASIC ERFOLGSMANAGEMENT 
KOMMT ZU IHNEN

Unsere Seminare sind
situationsbezogen, praxis-  und teilnehmer-
orientiert und zeichnen sich durch 
erlebnisorientiertes Lernen aus.

Nach erfolgreichem Abschluss des Seminars 
erhalten die Teilnehmer ein Zertifikat.

Gemeinsam kreieren wir Ihr persönliches 
InhouseSeminar. Sie formulieren Ihre  
Wünsche und Bedürfnisse – wir setzen um.

individuell · kompetent · effektiv  
... und natürlich kreativ.
 
Alle Themen können Sie als Einzelcoaching 
buchen, oder als InhouseSeminar.

Die Trainer:
EVA-MARIA POPP, Dipl.-Päd.Univ.
Kommunikationstrainerin, Dozentin, 
Twin-Beratung für Führungskräfte, 
Persönlichkeitstraining.

NORBERT KUKULA, Sparkassenbetriebswirt
Berater und Trainer für Verkauf, 
Kommunikation und Selbstmanagement.

SO KLAPPT DELEGIEREN
Sie delegieren viele wichtige Aufgaben und wün-
schen sich eine perfekte Umsetzung. Im Seminar 
vermitteln wir Ihnen viele Informationen rund um 
die Themen Anleiten, Lehren und Delegieren.

KOMMUNIKATION LEICHT GEMACHT
Erfolgreiche Kommunikation ist eine Sache der  
Einstellung und Strategie - beides können Sie lernen.

STRESS ALS CHANCE 
Ein Tagesseminar, das Stressfallen in  
Energiequellen verwandelt. 

KONFLIKTE ERKENNEN,  
KONFLIKTE LÖSEN
Erlernen Sie in diesem Tagesseminar die Kenntnisse 
und Fähigkeiten zur Konfliktsteuerung und - lösung. 
  
 FRAUENWEGE ZUM ERFOLG
Kennen Sie den Balanceakt zwischen Familie & 
Beruf? Finden Sie an diesem Tag Zeit für sich - Ihr 
Zeit- und Selbstmanagement zu reflektieren. 

WERBEIDEEN
Ein Seminar zum Thema PR nach innen und außen. 

 MIT COACHING ZUM ERFOLG
Der Weg zu mehr Erfolg in Berufs- und Privatleben.

ZIELE SETZEN - ZIELE 
ERREICHEN - WEGE ZUM ERFOLG
Wie kann ich die Erreichung meiner Ziele opti-
mieren? Mit welchen Strategien habe ich mehr 
Erfolg? 

PERSÖNLICHE STÄRKEN 
ENTDECKEN, VERHALTENSWEISEN 
ANDERER BESSER VERSTEHEN
Das Tagesseminar für die effektive Nutzung 
Ihrer Stärken.

MEHR UMSATZ DURCH 
PROFESSIONELLES VERKAUFEN 
Bringen Sie den Kunden dazu, etwas zu tun, das 
er selbst tun will.

KUNDENORIENTIERT DENKEN 
UND VERHALTEN 
Ein Tagesseminar für mehr Kundenzufriedenheit.

SOUVERÄN AUFTRETEN  
UND SYMPATHIE GEWINNEN 
Steigern Sie Ihre Wirkung und rücken Sie Ihre 
Kompetenz “ins rechte Licht”.

 VERKAUFEN MIT BEGEISTERUNG
Die Vortragsveranstaltung mit neuen Ideen und 
Impulsen für erfolgreiches Verkaufen.

BASIC SEMINARREIHE  UND COACHING
FÜR ALLE, DIE LUST AUF  
NEUES HABEN 



Titel

Unser besonderer  
Methodenmix macht ...

... unsere Seminare und Coachings  
individuell, persönlich, ganzheitlich  
und effektiv.

... unsere Teilnehmer sicher und  
erfolgreich.  

Lernen Sie uns  kennen!

Information und Buchung unter: 
basic erfolgsmanagement
Ringstraße 26
84347 Pfarrkirchen
Telefon: (08561) 23 85 15
Fax: (08561) 23 85 25
info@basic-erfolgsmanagement.de
www. basic-erfolgsmanagement.de

SEMINARE

Basic Seminarreihe – Coaching   
für welche Form des Kennenlernens Sie sich 
auch entscheiden – wir freuen uns auf Sie !

 

 Eva-Maria Popp
 Dipl.Päd.Univ. Eva-Maria Popp   
 und das gesamte basicTeam BASIC SEMINARREIHE

COACHING

SEMINAR in seiner ursprünglichen  
Bedeutung heißt „Saat ausstreuen“.
Deshalb setzen wir in unseren  
Seminaren IMPULSE – damit Sie auf  
Ihrem persönlichen ERFOLGSWEG  
einen wichtigen Schritt in die richtige  
RICHTUNG gehen...

wir bieten Ihnen Seminare 
und Trainings zu den Themen...

KOMMUNIKATION 
nach 

INNEN
Selbstmanagement & Strategie
Konfliktmanagement
Gesprächs- und Verhandlungsführung

AUSSEN
Verkauf
emotionales Marketing


